TOHS

A L e Nachfassaktion vom

( ) Wie hat lhnen mein/unser Angebot gefallen?
( ) Wie ist der Stand der Dinge?
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Welche Punkte sind noch zu klaren? (von Kundenseite und von uns)

1.

2.

3.

Wie kann ich Sie noch unterstitzen? (Referenzen, Alternativen etc.)

1.

2.

3.

( ) Wann wird der Bedarf konkret? bzw. urspr. Termin bestétigen

( ) Wann fallt die Entscheidung?

( ) Wer ist noch einbezogen?

( ) Welche BudgetgrolRe missen wir berticksichtigen?

( ) Gibt es neue oder weitere Besonderheiten bei diesem Auftrag, die wir beriicksichtigen sollen?

( ) Was steht aktuell noch an?

( ) Wann sprechen wir wieder?

Und bis zum nachsten Gesprach kdnnen Sie die Entscheidung noch offenhalten! (nur bei erw. WB)
Weitere Aktivitaten:

[ ] AB [] Folgeangebot [] Referenzen [ ] DEMO [] Termin im Haus [_] Nachbestatigung

[ ] weitere Bemerkungen



